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2023年9月期 近況報告会

2023年12月23日（土）

証券コード：9438
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本資料における業績の見通しは、当社が本資料発表時点で入手
可能な情報による判断、仮定および確信に基づくものであり、今後の
国内および海外の経済情勢、事業運営における内外の状況変化、
あるいは、見通しに内在する不確実な要素や潜在的リスク等、
さまざまな要因により実際の業績が見通しと大きく異なる結果となり
得ることがあります。なお、リスクや不確実な要素には将来の出来事
から発生する予測不可能な影響等も含まれます。
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FY2023 決算概要

2

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
2023年9月期の決算概要についてご説明します。
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決算ハイライト
FY2023業績１
前期比：営業利益は減益、当期純利益は大幅増益

売上高： 26,798百万円 +319百万円 △1百万円

営業利益： 298百万円 △572百万円 +98百万円

親会社株主に帰属する
当期純利益： 753百万円 +1,683百万円 +293百万円

前期比 予想比予想比：利益上振れ

・ヘルスケア事業：   クラウド薬歴・子育てDXの導入拡大、赤字大幅縮小
・学校DX事業：       導入学校数の拡大、赤字縮小
・その他事業：         法人向けDX支援事業の赤字案件が収束

2

FY2024業績予想

売上高：      27,000百万円
営業利益： 1,000百万円

FY2023取り組み実績

3
+0.8%
前期比

+235.1%
3

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
決算ハイライトです。

【1】
2023年9月期業績は、売上高は前期比横ばい、営業利益は減益、当期純利益は大幅増益となりました。
業績予想比では、売上高は予想通りに着地し、全ての利益において上振れて着地しました。

【2】
取り組み実績は、次のとおりです。
ヘルスケア事業では、クラウド薬歴の導入薬局数、子育てDXの導入自治体が好調に推移し、赤字が大幅に縮小しました。
学校DX事業では、4月の新学期のタイミングで導入学校数が急拡大したことにより、赤字が縮小しました。
その他事業では、法人向けDX支援事業の赤字案件の対応が
続いていましたが、第4四半期において収束することが出来ました。
それぞれの具体的な取り組み内容については、後ほどご説明します。

【3】
2024年9月期の業績予想については、
売上高は前期比横ばいの270億円、
営業利益は235%増の10億円を予想しています。
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FY2022 FY2023
前期比

金額 増減率

売上高 26,479 26,798 +319 +1.2%

売上原価 7,787 8,425 +638 +8.2%
原価率 29.4% 31.4%

売上総利益 18,691 18,373 △318 △1.7%
利益率 70.6% 68.6%

販管費 17,820 18,074 +253 +1.4%
販管費率 67.3% 67.4%

営業利益 870 298 △572 △65.7%
利益率 3.3% 1.1%
経常利益 485 458 △27 △5.7%
利益率 1.8% 1.7%
親会社株主に
帰する当期純利益 △930 753 +1,683 -%

利益率 △3.5% 2.8%

連結PL

（単位：百万円）

売上高：横ばい
営業利益：減益、当期純利益：大幅増益

広告宣伝費の増額（AdGuard）

3Q：還付消費税等873百万円の  
特別利益計上

4

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
連結PLについてご説明します。

売上高は、前期比横ばいの267億9,800万円となりました。
コンテンツ事業において、有料会員数減少による減収分を、ヘルスケア事業や学校DX事業の増収分がカバーしました。 

売上総利益は、企業向けDX支援事業の一部の赤字により売上原価が増加したため、前期比横ばいの183億7,300万円となりました。
 
営業利益は、販管費が増加したことにより、大幅減益の2億9,800万円となりました。

経常利益は、持分法投資利益の増加により、横ばいの4億5,800万円となりました。

親会社株主に帰属する 当期純利益は、「還付消費税等」8億7,300万円の計上で特別利益が前期比で大幅に増加したこと、また、特別損失が前期比で大幅に減少したことにより、7億5,300万円と大幅増益となりました。 





Copyrights (c) 2023 MTI Ltd. All Right Reserved

FY2022 FY2023
前期比

金額 増減率

販管費総額 17,820 18,074 +253 +1.4%

広告宣伝費 1,580 2,136 +555 +35.2%

人件費 7,718 7,714 △4 △0.1%

支払手数料 3,094 2,954 △139 △4.5%

外注費 2,136 1,965 △171 △8.0%

減価償却費 1,352 1,265 △86 △6.4%

その他 1,937 2,038 +100 +5.2%

連結販管費内訳

（単位：百万円）

広告宣伝費：増加
開発費（外注費＋減価償却費）：減少

AdGuard向け販促費の増加

開発コストの改善（ヘルケア事業）

5

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
販管費は全体で前期比で2億5,300万円増加しました。
ヘルスケア事業において、開発コストが改善した一方、
コンテンツ事業においてセキュリティ関連アプリの入会好調に伴い、
広告宣伝費が増加しました。
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FY2023
予想

（5/24修正）

FY2023
実績 差異 達成率

売上高 26,800 26,798 △1 100.0％

営業利益 200 298 +98 149.2%

経常利益 400 458 +58 114.6%

親会社株主に帰属する
当期純利益 460 753 +293 163.7%

業績予想に対する達成率

（単位：百万円）

上振れて着地

6

※11/6修正予想をしております。営業利益、経常利益および親会社株主に帰属する当期純利益は11/6修正予想値と同値です。

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
業績予想に対する達成率は、ご覧の通りです。
売上高は予想通りの着地となり、
全ての利益は予想を上回って着地しました。

営業利益、経常利益については、連結子会社のビデオマーケットにおいて、
失効ポイントに関する消費税の取り扱いを整理し、
売上高が4,900万円加算されたことにより、業績予想を上回りました。

親会社株主に帰属する 当期純利益については、
主に連結子会社のクラウドキャストの株式を売却したことに伴い、
繰延税金資産の計上とともに、法人税等調整額をマイナス計上したことにより、
業績予想を大幅に上回りました。
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セグメント別業績

コンテンツ事業 ヘルスケア事業 学校DX事業 その他事業

comicSecurity

・コンテンツ事業
（エンタメ・ライフ系コンテンツ）
・オリジナルコミック事業

・AI事業
・DX支援事業
・法人向けソリューション

・学校DX事業・女性向けヘルスケア事業
・子育てDX事業
・クラウド薬歴事業
・オンライン診療サービス 他

7

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
続いて、セグメント別業績についてご説明します。
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4,639 
4,436 4,342 

5,100 5,118 

4,384 4,317 4,289 

1,534 
1,322 1,328 

2,014 

1,439 1,355 1,210 1,218 

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2022 FY2023

売上高 営業利益

コンテンツ事業：売上高・営業利益

売上高横ばい
・有料会員数ほぼ横ばい

営業利益横ばい

（単位：百万円）

※1：売上高・営業利益717百万円：
        ポイント付与型月額コンテンツにおける消費税処理の変更

※2：売上高739百万円：
        動画配信のスポット売上計上

※1 ※2

特殊要因

直前四半期比

※1

8

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
コンテンツ事業の四半期推移です。
有料会員数がほぼ横ばい状態が続いているため、
売上高は横ばい傾向となっています。

第4四半期の売上高は、42億8,900万円となりました。
営業利益も横ばいの12億1,800万円となりました。
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コンテンツ事業：有料会員数

・直前四半期比では横ばい
減少幅は縮小

・セキュリティ関連アプリ好調

有料会員数

368万人 有料会員数

75 73 71 71 70 69 66 64 62 62 60 59 58 57 55 55

425 408 396 388 378 369 357 352 333 327 320 320 318 316 314 313

500
481 467 459 448 438 423 416

395 389 380 379 376 373 369 368

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2020 FY2021 FY2022 FY2023

ヘルスケア事業 コンテンツ事業

9

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
コンテンツ事業における有料会員数の、減少ペースはさらに緩やかになっています。
9月末時点では横ばいの368万人となりました。
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コンテンツ事業：セキュリティ関連アプリ

広告ブロック 追跡ブロック 脅威ブロック ペアレント機能
（子どもの保護機能）

4つの機能

セキュリティ関連アプリ好調
67万人まで拡大

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2020 FY2021 FY2022 FY2023

有料会員数

10

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
コンテンツのサービスの内、セキュリティ関連アプリ『AdGuard』の入会が好調であり、
有料会員数は、9月末で67万人となりました。 
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コンテンツ事業：オリジナルコミック

安定成長

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2021 FY2022 FY2023

売上高
TVドラマ化

効果

・TVドラマ化後は反動減
・ヒット作品連載が寄与
・作品投入数維持

11

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
オリジナルコミック事業は、安定成長しています。人気作品が1月にTVドラマ化されたことで作品のダウンロード数が急増しましたが、第3四半期以降はその反動により、売上は落ち着いています。
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908 
977 

1,031 
1,113 

1,011 

1,184 1,181
1,239 

△ 336 △ 311
△ 250 △ 209 △ 172

△ 46 △ 13

9

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2022 FY2023

売上高 営業利益

ヘルスケア事業：売上高・営業利益

（単位：百万円）

・クラウド薬歴（スポット売上増）
売上高伸長

黒字確保

直前四半期比

12

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
ヘルスケア事業の売上高は、直前四半期比で増加し、12億6,500万円となりました。
クラウド薬歴の導入店舗数が拡大したことによるものです。

営業利益もプラス900万円と、売上高拡大により四半期業績で初の黒字となりました。
通期ベースでは、増収効果および先行投資としての開発費用のコントロールにより、通期黒字化の方向となっています。
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ヘルスケア事業：月額コンテンツサービス

横ばい

有料会員数

55万人
（ルナルナ、カラダメディカ）

有料会員数

62 62 60 59 58 57 55 55

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2022 FY2023

13

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
ヘルスケア事業の有料会員数は、横ばいの55万人となりました。
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ヘルスケア事業：クラウド薬歴

451 
573 633 

765 
864 

978 
1,096 

1,264 
1,382 

1,532 
1,639 

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2021 FY2022 FY2023

順調に拡大

+164

1,7931,793
導入店舗数

導入店舗数

14

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
クラウド薬歴の導入薬局は、1,793店舗となり、順調に拡大しています。
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学校DX事業：売上高・営業利益

55 65 

150 154 155 153 

272 270 

△ 121 △ 111

△ 302 △ 305

△ 246
△ 214

△ 107 △ 99

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2022 FY2023

売上高 営業利益

売上高横ばい

営業赤字横ばい

（単位：百万円）

（下期では売上拡大）

（下期では増収効果により赤字縮小）

直前四半期比

15

学校年度の
開始時期に
増収

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
学校DX事業は、「BLEND」の導入が学校年度の開始である4月に集中するため、売上高は下期偏重となります。
第4四半期の売上高は、2億7,000万円となり、営業利益は9,900万円の赤字となりました。
下期では、増収効果により営業赤字は大幅に改善しています。
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学校DX事業：クラウド型校務支援システム

導入学校数拡大

114 

340 

566 

FY2021 FY2022 FY2023
（3月まで）

2021年4月 2022年4月 2023年4月

導入学校数

16

私立学校25%をカバー

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
クラウド校務支援システムへの需要が高まっていることにより、「BLEND」の導入が好調です。
導入学校数は566校となり、私立高校の25%をカバーしています。
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1,261 1,277 
1,205 

1,102 
1,190 1,227 1,183 1,221 

△ 36
△ 140

△ 251

△ 397 △ 393 △ 413 △ 413

△ 178

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2022 FY2023

売上高 営業利益

その他事業（法人向けDX支援、AI等）：売上高・営業利益

赤字案件が収束

（単位：百万円）

営業赤字縮小

17

法人向けDX支援事業の

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
その他事業の第4四半期における売上高は12億2,100万円となり、営業損失は、1億7,800万円となりました。 
法人向けDX支援事業の一部の赤字案件により、前期の第3四半期以降、売上原価が大きく増加していましたが、
第4四半期にこの案件を収束させることが出来たことから、赤字が改善しました。
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FY2024の取り組み

18

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
続いて、2024年９月期の取り組みについてご説明します。
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１. ヘルスケア事業 ・ クラウド薬歴事業のさらなる拡大
・ 子育てDX『母子モ』のプラットフォーム戦略推進

FY2024 基本方針と重点課題

さらなる売上成長

２. 学校DX事業
・ 導入学校数拡大

さらなる売上成長

3. コンテンツ事業 ・ オリジナルコミック事業成長
・ セキュリティ関連アプリ成長

利益確保

19

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
各セグメントにおいて、それぞれ次の基本方針のもと、重点課題に取り組みます。

・ヘルスケア事業では、さらなる売上成長を目指し、通期黒字化を実現させます。具体的には、クラウド薬歴事業の更なる拡大に取り組むとともに、子育てDXのプラットフォーム戦略を推進していきます。

・学校DX事業においても、さらなる売上成長を目指し、大幅赤字縮小を実現させます。

・コンテンツ事業においては、有料会員数の減少が緩やかになっている中、セキュリティ関連アプリ、およびオリジナルコミック事業の成長を通じて、セグメント全体での利益を確保していきます。
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ヘルスケア事業：クラウド薬歴

調剤薬局と患者をつなぐ

クラウド薬歴

20

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
ヘルスケア事業における、クラウド薬歴事業の進捗についてご説明します。
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ヘルスケア事業：クラウド薬歴

営業連携の強化と機能開発の強化を継続

1.  営業連携の強化を継続

• 医薬品卸大手との協業

2.  差別化に向けた機能開発の強化を継続

• 他店舗間薬歴連携機能
• 在宅・介護向け機能
• 加算ロジック、指導ナビ
• 電子処方箋対応 他 随時追加予定

21

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
クラウド薬歴事業では、調剤薬局の導入店舗数が順調に伸びています。
引き続き、営業強化と機能強化を行っていきます。

営業強化については、協業先である㈱メディパルホールディングス様との連携を行い、きめ細かな情報の共有による効率化を図っていきます。

機能の強化については、複数店舗間での情報連携をできるようにします。
また、在宅・介護向け機能、電子処方箋対応等を追加していきます。
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ヘルスケア事業：母子手帳アプリ＋子育てDX

子育て世代と自治体・病院をつなぐ

母子手帳アプリ ＋ 子育てDX

22

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
続いて、母子手帳アプリ『母子モ』と子育てＤＸサービスの進捗についてご説明します。
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ヘルスケア事業：母子手帳アプリ＋子育てDX

Phase

母子手帳アプリ オンライン相談

※料金体系は出生数に応じ各自治体別に設定しています。

導入自治体数
（全国の自治体数 1,741）  

料金
月額

 数万円
月額

5～10万円
初期：数百万円～
月額：数十万円～

88

・ 小児予防接種

・ 乳幼児健診
・ 乳児全戸訪問

（デジタル予診票等）

・ 質問票・予約票機能

子育てＤＸ

576

サービス機能

130

母子手帳アプリから始まる子育てDXのプラットフォーム事業展開進む

1 2 3

23

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
子育て事業では、母子手帳アプリ『母子モ』、オンライン相談、子育てDXにフェーズを分け、サービスを展開しています。
母子手帳アプリを導入した自治体は、オンライン相談や子育てDXサービスを追加導入することが出来ます。
子育てDXサービスには、質問票、予約票機能のほか、「乳幼児健診」、「乳児全戸訪問」、「小児予防接種」などがあります。
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ヘルスケア事業：母子手帳アプリ＋子育てDX

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2022 FY2023

4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

FY2020 FY2021 FY2022 FY2023

576 88

Phase1 Phase2
オンライン相談母子手帳アプリ

『母子モ』利用自治体の子育てDXサービス導入が加速

子育てDX
Phase3

「伴走型相談支援」
追い風

※厚生労働省による2023年1月開始の政策。4月1日から「こども家庭庁」に移管。

※

1Q 3Q 1Q 3Q 1Q 3Q 1Q 3Q 1Q 3Q 1Q 3Q 1Q 3Q

FY2017 FY2018 FY2019 FY2020 FY2021 FY2022 FY2023

130

4Q

24

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
全国1,741ある自治体のうち、『母子モ』の導入済み数は、9月末で576となり、母子手帳アプリのスタンダードになっています。

オンライン相談サービスも導入した数は、88になりました。

特に注力している「子育てDXサービス」の導入は好調に推移し、
9月末時点で130となりました。

今年1月に開始した厚生労働省の「伴走型相談支援」が追い風となり、
「質問票」と「予約票機能」を追加する自治体が増えました。

今後も子育てDXサービスの導入自治体数を伸ばすことにより、
売上拡大に繋げていきます。
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学校DX事業 モチベーションワークス㈱

生徒と教師をつなぐ

クラウド型校務支援システム

25

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
続いて、学校DX事業について、ご説明します。
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モチベーションワークス㈱

校務の効率化、教育の質を高める

保健管理 入試管理 外部模試 連絡管理

学習管理 生徒情報 生徒メモ 事務管理

出欠管理 成績管理 帳票管理

連絡機能

・・・

クラウド型校務支援システム

学校DX事業:クラウド型校務支援システム

26

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
クラウド型校務支援システム『BLEND』は、導入することにより校務負担を軽減し、教師が授業に集中できる環境を整え、教育の質を高めることを目的とした学校DXサービスです。

資料に記載の通り、様々な校務をサポートします。
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モチベーションワークス㈱

導入学校数拡大へ
・ 2024年4月導入の候補案件多数

学校DX事業:クラウド型校務支援システム

中期的な収益イメージ

27

FY2021 FY2022 FY2023 FY2024 FY2025 FY2026

売上高 営業利益

計画

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
学校DX事業の中期的な収益イメージです。
私立の学校での導入ニーズが強く、導入学校数の増加は当面続き、増収傾向になると見込んでいます。
また、1校当たりの導入費用および運用費用の削減効果により、導入学校数が増加しても、コストが増えにくい構造となりました。
これらにより、持続的に収益の改善が進んでいくと見込んでいます。
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FY2024業績予想
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プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
続いて、2024年9月期の業績予想についてご説明します。 
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FY2024業績予想

前期比

売上高：横ばい、営業利益：増益

29

売上高： 百万円27,000
営業利益：

経常利益：

親会社株主に帰属する
当期純利益：

百万円1,000

百万円1,000

百万円400

+0.8 %

+235.1 %

+118.1 %

△46.9 %

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
前期に引き続き、ヘルスケア事業および学校DX事業の売上成長に注力することにより、全体の収益アップを図ります。
このことから、業績予想は、連結売上高270億円、営業利益10億円、経常利益は10億円、親会社株主に帰属する当期純利益は4億円としました。
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FY2023（実績） FY2024（予想） 前期比
通期 上期 下期 通期 上期 下期 金額（通期） 増減率（通期）

売上高 26,798 13,631 13,167 27,000 13,000 14,000 +201 +0.8%

売上原価 8,425 4,481 3,944 7,600 3,600 4,000 △825 △9.8%

売上総利益 18,373 9,150 9,222 19,400 9,400 10,000 +1,026 +5.6%

販管費 18,074 9,168 8,905 18,400 9,200 9,200 +325 +1.8%

営業利益 298 △18 316 1,000 200 800 +701 +235.1%

（利益率） 1.1% △0.1% 2.4% 3.7% 1.5% 5.7%

経常利益 458 187 271 1,000 200 800 +541 +118.1%

（利益率） 1.7% 1.4% 2.1% 3.7% 1.5% 5.7%

親会社株主に帰する
当期純利益 753 △326 1,079 400 50 350 △353 △46.9%

（利益率） 2.8% △2.4% 8.2% 1.5% 0.4% 2.5%

FY2024業績予想

（単位：百万円）
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プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
業績予想の詳細は、資料に記載の通りです。
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中期的な収益イメージ

31

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
続いて、中期的な収益イメージについてご説明します。 
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中期的な収益イメージ（セグメント別）

その他事業
（大手法人向けDX支援、AI事業等）

ストック売上（＝利益）拡大に注力

コンテンツ事業
有料会員数減少幅縮小・高需要コンテンツに集中

短期間で急成長
学校DX事業

ヘルスケア事業

32

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
中期的な収益イメージは、ご覧の通りです。

コンテンツ事業のキャッシュカウを源泉として、ヘルスケア事業、学校DX事業など新規事業に投資しています。
これらの先行投資は当面続きますが、赤字縮小傾向にあり、黒字化のめどが立っていると認識しています。
特に、学校DX事業が最も早く事業成長すると見込んでいます。
中期的には、ヘルスケア事業が利益成長の牽引役となると考えていますので、引き続き、好調であるクラウド薬歴と子育てDXに注力していきます。
各事業のストック売上の拡大を通じて、グループ全体で「持続的な成長」の実現を目指していきます。
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資本政策
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プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
続いて、資本政策についてご説明します。 
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資本政策

2023年9月期

2024年9月期
（予想）

34

中長期的な売上高・利益の持続的成長と
株主への利益還元の調和を図る

中間配当金 期末配当金 年間配当金

8円 8円

8円 8円

16円

16円

プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
当社の資本政策の基本方針は、「中長期的な売上高・利益の持続的成長と株主への利益還元の調和を図る」ことです。

2023年9月期の期末配当は、安定配当の観点から1株当たり8円としました。

2024年9月期の配当金についても、同水準を予想しています。 




Copyrights (c) 2023 MTI Ltd. All Right Reserved

付属資料

35
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連結BS

FY2022 FY2023 増減 FY2022 FY2023 増減

流動資産 18,778 18,940 +161 流動負債 6,386 7,330 +944
現金及び預金 12,097 13,720 +1,623 買掛金 1,068 1,023 △45
受取手形、売掛金及び契約資産 4,294 4,197 △97 １年内返済予定の長期借入金 751 747 △4
その他の流動資産 2,420 1,056 △1,363 未払金 1,221 1,279 +58
貸倒引当金 △34 △33 +0 未払法人税等 19 637 +618

契約負債 2,356 2,567 +211
役員賞与引当金 30 28 △1
その他の流動負債 938 1,045 +107

固定資産 10,487 10,215 △272 固定負債 5,001 4,240 △760
有形固定資産 193 213 +20 長期借入金 3,178 2,431 △746
無形固定資産 3,790 2,856 △934 退職給付に係る負債 1,816 1,786 △30
ソフトウエア 2,058 1,894 △164 その他の固定負債 7 23 +16
のれん 655 240 △415 負債合計 11,387 11,571 +183
顧客関連資産 912 491 △421 株主資本 13,954 13,631 △323

投資その他の資産 6,503 7,145 +641 資本金 5,218 5,232 +14
投資有価証券 3,675 4,081 +405 資本剰余金 6,768 6,485 △283
敷金及び保証金 337 305 △32 利益剰余金 5,224 5,143 △80
繰延税金資産 2,394 2,658 +264 自己株式 △3,257 △3,230 +26

その他の包括利益累計額 111 322 +211
新株予約権 110 59 △51
非支配株主持分 3,701 3,570 △130
純資産合計 17,877 17,583 △293

資産合計 29,265 29,155 △110 負債純資産合計 29,265 29,155 △110

（単位：百万円）
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FY2021 FY2022 FY2023

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

売上高 6,304 6,742 6,457 6,238 6,551 6,424 6,378 7,125 7,091 6,540 6,507 6,660

売上原価 1,593 1,826 1,728 1,853 1,895 1,919 1,941 2,031 2,538 1,942 2,014 1,930

売上総利益 4,711 4,916 4,728 4,385 4,656 4,504 4,437 5,093 4,552 4,597 4,493 4,729
（利益率） 74.7% 72.9% 73.2% 70.3% 71.1% 70.1% 69.6% 71.5% 64.2% 70.3% 69.0% 71.0%

販管費 4,157 4,237 4,164 4,251 4,204 4,356 4,613 4,645 4,613 4,554 4,492 4,413

営業利益 553 678 563 133 451 147 △176 447 △61 42 0 316
（利益率） 8.8% 10.1% 8.7% 2.1% 6.9% 2.3% △2.8% 6.3% △0.9% 0.7% +0.0% 4.7%

経常利益 495 345 428 101 395 △102 △204 397 △88 275 △35 306
（利益率） 7.9% 5.1% 6.6% 1.6% 6.0% △1.6%  △3.2%  5.6% △1.3% 4.2% △0.5% 4.6%
親会社株主に帰属
する四半期純利益 220 △1,637 322 △69 252 △129 △211 △841 △590 264 821 257

（利益率） 3.5% △24.3% 5.0% △1.1% 3.9% △2.0%  △3.3%  △11.8%  △8.3%  4.0% 12.6% 3.9%

（単位：百万円）

連結PL四半期推移
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FY2021 FY2022 FY2023

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

販管費総額 4,157 4,237 4,164 4,251 4,204 4,356 4,613 4,645 4,613 4,554 4,492 4,413

広告宣伝費 337 373 393 413 360 397 379 442 479 537 553 566

人件費 1,743 1,700 1,808 1,847 1,912 1,923 1,950 1,932 1,989 1,958 1,956 1,810

支払手数料 789 785 777 806 753 785 777 778 746 745 731 731

外注費 441 445 452 464 440 445 657 593 560 498 454 451

減価償却費 272 312 261 286 303 330 358 360 289 301 332 341

その他 573 620 472 434 435 473 490 537 549 513 464 511

連結販管費四半期推移

（単位：百万円）
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18,518 18,108 

4,030 4,616 426 852 

4,846 4,822

△ 1,342 △ 1,601
FY2022 FY2023

コンテンツ事業 ヘルスケア事業 学校DX事業
その他事業 セグ間消去

セグメント別業績(FY2023累計①）

6,200 5,224 

△ 1,108
△ 224

△ 841 △ 668
△ 826

△ 1,398

△ 2,472 △ 2,617

△ 81 △ 16
FY2022 FY2023

コンテンツ事業 ヘルスケア事業 学校DX事業
その他事業 全社 セグ間消去

売上⾼ 営業利益

870
298

26 ,479 26 ,798

（ 左 軸 ︓ 売 上 ⾼ 、 右 軸 ︓ 営 業 利 益 、 単 位 ︓ 百 万 円 ）
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3,278 3,545

1,568 1,277

FY2022 FY2023

その他事業

4,822

法人向け
DX
支援事業

AI事業

△826

△1,398

（左軸：売上高、右軸：営業利益、単位：百万円）

18,518 18,108 

6,200 
5,224 

FY2022 FY2023

コンテンツ事業

426 

852 

△ 841
△ 668

FY2022 FY2023

学校DX事業

セグメント別業績(FY2023累計②）

4,846

40

4,030 
4,616 

△ 1,108

△ 224

FY2022 FY2023

ヘルスケア事業



Copyrights (c) 2023 MTI Ltd. All Right Reserved

FY2022 FY2023

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

連結 6,551 6,424 6,378 7,125 7,091 6,540 6,507 6,660

コンテンツ事業 4,639 4,436 4,342 5,100 5,118 4,384 4,317 4,289

ヘルスケア事業 908 977 1,031 1,113 1,011 1,184 1,181 1,239

学校DX事業 55 65 150 154 155 153 272 270

その他事業 1,261 1,277 1,205 1,102 1,190 1,227 1,183 1,221

全社 - - - - - - - -

セグメント間消去 △313 △332 △350 △345 △384 △408 △447 △360

（単位：百万円）

売上高

セグメント別業績（四半期推移）
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FY2022 FY2023

1Q 2Q 3Q 4Q 1Q 2Q 3Q 4Q

連結 451 147 △176 447 △61 42 0 316

コンテンツ事業 1,534 1,322 1,328 2,014 1,439 1,355 1,210 1,218

ヘルスケア事業 △336 △311 △250 △209 △172 △46 △13 9

学校DX事業 △121 △111 △302 △305 △246 △214 △107 △99

その他事業 △36 △140 △251 △397 △393 △413 △413 △178

全社 △591 △591 △659 △629 △678 △654 △632 △651

セグメント間消去 2 △19 △40 △24 △8 17 △42 17

（単位：百万円）

営業利益

セグメント別業績（四半期推移）
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主なヘルスケアサービス一覧
サービス名称 サービス機能 ビジネスモデル

母子手帳アプリサービス。
ワクチンスケジューラー機能、
育児曲線、自治体情報など。

BtoBtoC型。子育て世帯はアプリ無料。
全国の契約自治体から月額費用を徴収。
アプリ導入自治体数576。
子育てDXサービス導入自治体数130。

女性向け健康情報サービス。
生理日予測、排卵日予測等。

BtoC型。無料アプリ累計1,900万DL超。
「ピルモード」累計登録者数50万人以上。
妊活モード等は月額300円～。体温計連携アプリも。

ルナルナメディコ 婦人科向けルナルナ連携機能。
女性患者の日々の健康情報が病院のPCで見れる。不
妊治療領域で活用。

BtoBtoC型。現在は無料サービス。
婦人科との契約1,000超。
（患者はルナルナ利用者（無料／有料））

ルナルナオンライン診療 婦人科の診察予約から調剤薬局のお薬配送まで一つ
のシステムで受けられるオンライン完結型サービス。

BtoBtoC型。
2021年2月よりサービス有償化。

医師・医療従事者とのQ&Aサービス。
健康に関する日々の不安解消に役立てる。

BtoC型。月額400円～。

診察予約から薬・処方箋の配送までオンライン診療
に必要な機能が充実したシステム。
（オンライン診療＋オンライン服薬指導）

BtoBtoC型。クリニック・調剤薬局との契約。
2021年2月よりサービス有償化。

（カラダ）

健診機関向けサービス。健康診断結果を過去分から
グラフでスマートフォンに返す。利用者の利便性を
高め健診機関受診率向上に役立てる。

BtoBtoC型。
健診機関から月額利用料を徴収。

調剤薬局向けクラウド薬歴。
服薬指導ナビゲーション機能が好評。
CARADAお薬手帳アプリと連携。

BtoB型。
初期導入費用＋月額利用料。
導入件数1,792件。

（実績は2023年9月末時点）
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ヘルスケア事業：サービス全体像

画像は一部開発中のものであり実際のものと異なる場合があります。
当社グループが提供するサービスは、医療現場をサポートするサービスを提供するものを一部含んでいますが、医療行為を行うものではありません。
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ヘルスケア事業：クラウド薬歴

・継続的服薬指導を含む
   対人業務の評価を充実
・地域支援体制加算、
   かかりつけ薬局や
   在宅訪問にシフト

紙・オンプレ型

「服薬指導」や「服薬フォロー」機能が充実した、
クラウド薬歴の需要が高まっていく

2022年4月
診療報酬改定

店舗外でも操作可能、
患者との

   コミュニケーション強化

従来の薬歴 今後の薬歴

診療報酬改定は薬局の「対物業務から対人業務へ」のシフトを強化、
薬局のICT化も推進

クラウド型

記録メイン
（診療報酬請求が主目的）

（調剤薬局への影響）
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ヘルスケア事業：クラウド薬歴

+

収益イメージ

資料）調剤薬局数：厚生労働省ホームページ「令和4年衛生行政報告例 薬事関係」より当社作成

調剤薬局

薬歴とは
「薬剤服用暦管理指導記録」のこと。
薬剤師が医師の処方箋に沿って調剤する際は、患者ごとに服薬後の状況、副作用などを聞き取り薬歴として記録しなければならない。
診療報酬改定の度に、電子薬歴、特に「クラウド薬歴」、「服薬指導機能」を特長としたシステムへの関心が高まっており、従来の紙
またはオンプレミス型の薬歴からクラウド型にシフトしている。

月額システム利用料
ストック型

クラウド化需要で市場開拓

薬局システムを
クラウド化

スポット型
初期導入費用

1,792
2023年9月末

導入店舗数

ターゲット

全国の調剤薬局数 62,000店舗
10,000店舗

ビジネスモデル
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https://www.mhlw.go.jp/toukei/saikin/hw/eisei_houkoku/22/dl/kekka4.pdf
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妊娠・出産・子育てを切れ目なくサポート

妊娠期・出産 子育て
妊婦健診の記録 妊娠中の体重グラフ 乳幼児健診の記録 身長・体重グラフ 発達の記録予防接種の管理

お知らせ配信 子育て支援施設
検索

地域の子育てイベント アンケート スケジュール管理
◯◯◯の子育て情報

New

風疹が流行しています。予防接種を受けま
しょう

『子育て世代包括支援センター』にご相談く
ださい

離乳食教室を開催しました

ヘルスケア事業：母子手帳アプリ

47

母子手帳
アプリ
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ヘルスケア事業：母子手帳アプリ＋子育てDX

伴走型相談支援とは：
2023年1月から開始した政府の妊娠・子育て支援サービス。妊婦や2歳くらいまでの子供がいる子育て家庭への支援のため、出産・育児の
見通しを一緒に立てる。妊娠届時と出産間近、出産直後の計3回の面談、10万円相当のギフト券がもらえるだけでなく、地域の身近な相
談機関とつながることで、安心して出産・子育てができる環境を整備する。

伴走型相談支援

自治体が妊婦・子育て家庭のサービスとして『母子モ』、子育てDXを導入

妊娠初期 出産直前期 出産直後 育児

予約票・質問票 予診票予約票・質問票

妊婦・
子育て家庭

自治体・
相談窓口等

エムティーアイ
グループ

Phase 3：子育てDXサービス

48
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（ご参考）ヘルスケア事業：母子手帳アプリ＋子育てDX
Phase 3：子育てDXサービス

福岡県福岡市

乳幼児健診サービス導入により自治体の子育てDX進む
（問診票と健診結果のデジタル化）

紙の書類のデータ入力が不要
（事務処理の簡素化）

問診内容・健診結果データの
迅速な共有

住民保護者 医療機関
健診会場

自治体

乳幼児健診
サービス

「母子モ」アプリ

問診票の提出
（申し込みのデジタル化）

健診結果をアプリ上で
すぐに確認できる
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プレゼンターのノート
プレゼンテーションのノート
福岡市は８月に、乳幼児健診サービスを導入しました。��従来の紙の作業では、申込みから健診結果の受取り、その後の保健師との面談や支援に至るまで、数か月かかっていました。��手続きをデジタル化することで、多くの無駄がなくなります。��保護者はアプリでいつでもどこでも申し込みができ、自治体には必要なデータが飛んでくるので、職員が端末入力する手間がなくなります。�健診後はすぐに医療機関から自治体や保健師にデータ連携され、より早い支援に繋がります。��今後もこうした事例を増やし、売上拡大に繋げていきます。
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ヘルスケア事業：母子手帳アプリ＋子育てDX

Phase 3：子育てDXサービス

福岡県北九州市

・母子手帳交付の事前申請がアプリで可能
・アプリ経由での妊娠届提出、出生率の93％以上

千葉県市原市

・導入医療機関でデジタル予診票利用進む
・予防接種間隔の確認作業、3分から数秒に短縮

子育て対策を早期に着手した自治体、
当社サービス導入により先行的なDXを推進

妊娠届の電子化（アプリ） 小児予防接種のデジタル予診票
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モチベーションワークス㈱学校DX事業:クラウド型校務支援システム

・需要急増に対応しクラウド校務（学校DX）への投資拡大

オンライン授業のブームに続き、学校DX事業の需要が急増

PC・iPad配布

オンライン授業
の実現

・デジタル化が遅れ、今後の事業成長が期待できる領域

教師の超過残業
深刻化

校務デジタル化
の需要急増

100時間超

コロナ禍
学校DX
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モチベーションワークス㈱学校DX事業:クラウド型校務支援システム

クラウド型校務支援システム

全国私立高校のシェアは25％まで拡大

FY2023

16%

FY2022

資料：文部科学省ホームページより当社作成
         （https://www.mext.go.jp/a_menu/koutou/shinkou/main5_a3_00003.htm#topic1）

未導入

導入済導入済

※一部小中学校を含む

未導入
25％

75％84％
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https://www.mext.go.jp/a_menu/koutou/shinkou/main5_a3_00003.htm#topic1
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〈お問い合わせ先〉
株式会社エムティーアイ ＩＲ室

e-mail:ir@mti.co.jp
https://ir.mti.co.jp
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